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Bra kommunikationer en forutsattning for attraktiva

bostadsomraden

SBAB visar i undersdkningen Bostaden och Laget att drygt varannan kan tanka sig att
bosatta sig langre ut frdn centrum, for att f& mer bostad for pengarna. Den som sdker
bostad lockas bade av narheten till kommunikationer och gronomraden.

| Bostaden och Laget har 1 033 personer fatt svara pa fragor om bland annat var de kan
ténka sig att bo.

54 procent av de medverkande i undersdkningen kan téanka sig att bo en bit utanfoér centrum.
For 25 procent spelar det geografiska laget inte ndgon roll och 22 procent vill bo narmare
centrum och kan tanka sig att ga ned i storlek for att ha rad.

Olika aldrar, olika preferenser
66 procent av de mellan 30-39 ar valjer i hogst utstrackning att bosétta sig langre ut fran
centrum, foljt av aldersgruppen 20-29 ar, dar 57 procent kan tanka sig det.

Bostaderna blir dyrare ju narmare centrum man kommer, vad stammer bast 6verens pa dig?
Med svarsalternativen Jag vill bo néara centrum och kan tanka mig att ga ned i storlek for att
ha rad att bo dar, Jag kan tanka mig att bo langre ut fran centrum och fa en stérre bostad
(mer bostad fér pengarna) och Det spelar ingen roll.
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- Svaren kan tolkas som att manniskor i hogre utstrackning prioriterar ytan framfor det
centrala laget, mdjligtvis framtvingat av de oftast hdgre priserna i staders centrala
delar, sager Claudia Wormann, boendeekonom SBAB.

SBAB:s affarsidé ar att med nytankande och omtanke erbjuda Ian och sparande till privatpersoner, bostadsrattsforeningar och
fastighetsbolag i Sverige. SBAB bildades 1985 och dgs av svenska staten. Antalet kunder uppgar till cirka 350 000 och antalet
medarbetare till cirka 400. Las mer p& www.sbab.se, www.twitter.com/sbabbank, www.facebook.com/sbabbank.
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- For var fjarde person spelar laget inte nagon roll alls, det speglar ju ocksa att det inte
bara &r laget utan bostaden du valjer, sdger Claudia Wérmann.

Vad vill man ha

SBAB stéllde ocksa fragan vad som lockar i omgivningen nar man soker boende. 59 procent
svarar att narhet till kommunikationer ar det som lockar mest, foljt av narhet till
naturomraden.

Vilken service lockar dig vid val av bostad?

Narhet till kommunikationer 59 %
Narhet till naturomraden 57 %
Attraktiv naturmiljo 55 %
Gang- och cykelvanlig omgivning 52 %
Narhet till service, restauranger, affarer 51 %
Néarhet till vatten 44 %
Arbetsmarknaden 41 %
Narhet till stadskarna 39 %
Regionen (att det ar néra till andra orter) 37 %
Narhet till park 37%
Attraktiv stadsmiljo 36 %
Narhet till badstrand 31 %
Aktiv kultur/ndjesliv 30 %
Aktivt folkliv 25 %
Tillganglighet sportaktiviteter 23 %

- Bra kommunikationer ar mycket viktigt for ett fungerande vardagsliv. Som
naturalskare vill vi ocksa att det ska finnas naturomraden inpa knuten. Fér manga ar
dessa faktorer en férutsattning for att bosatta sig en bit utanfor stddernas absoluta
centrum, avslutar Claudia Wormann, boendeekonom SBAB.

Svaren bygger pa SBAB:s understkning Bostaden och Laget som baseras pa en enkat som
SBAB latit Snabba Svar genomfora, 29 oktober — 4 november 2015. | undersokningen har 1
033 personer i aldern 20-80 ar svarat. Rapporten publiceras den 17 november.

For mer information, kontakta garna:
Claudia Wormann, Boendeekonom SBAB, 0709- 90 68 14 claudia.wormann@sbab.se
Karin Hellgren, Informationschef SBAB, 0706-68 38 24, karin.hellgren@sbab.se
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