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Svenska folkets fem-i-topp pa skidsemestern

Tva av tio hushall sager att de tanker aka, eller har varit, pa skidsemester i Sverige
under vintersasongen 2015/16. De som inte aker valjer bort det for att de inte vill,
prioriterar annat eller inte har rad att aka. Det konstaterar SBAB i rapporten
Skidstugan som investering 2016.

Fem-i-topp-lista for en bra skidsemester
| undersokningen frdgade SBAB vad som ar viktigast pa skidsemestern. Den vackra naturen
och de fina vyerna toppar listan tillsammans med vikten av att kunna halla nere kostnaderna.

1. Vacker natur och fina vyer

2. Att kostnaderna halls nere

3. Valpreparerade backar och langdspar, inga liftkder

4. Narhet till mataffar och annan service

5. Avstandet mellan hemmet och boendet

- Var undersokning visar att manniskor tycker det ar viktigt att kostnaderna halls nere

pa skidsemestern. Det aterspeglas i prioriteringen att ha nara till mataffar och annan
service, som underlattar sjalvhushall. Sen ar det viktigt att det inte ar for langt mellan
hemmet och skidorten. Vacker natur och fina vyer far du ju pa kopet, sager Claudia
Wadrmann, Boendeekonom SBAB.

Investering

De senaste aren har intresset for att &ga en bostad pa en skidort 6kat. Av de som &ger en
bostad i en skidort sdger 38 procent att de ser det som en ren investering. Investeringen kan
kopplas till att fjallstugan 6kat i varde, kan hyras ut och som investering i det egna
valméaendet och fritiden. Lika manga ser bostaden som en mix av att vilja vara i fjallen och en
investering.

Uthyrning och utlaning

SBARB ville veta om man som innehavare av en bostad pa en skidort vill hyra ut och hur man
staller sig till att Iana ut till vanner.

75 procent av de som ager hyr aldrig eller sallan ut sin bostad i fjallen (45 respektive 30
procent). 19 procent hyr ut ibland och 7 procent hyr ut sa mycket det gar.

44 procent sager att de lanar ut sin fjallstuga utan att ta betalt av vanner. En del véljer att ge
vannerna rabatt (26 procent) och endast 5 procent uppger att vanner far betala samma pris
som andra. 26 procent lanar inte ut sin bostad alls.

- Bland de som ager en bostad pa en skidort verkar det finnas en storre vilja att lana ut
den till vanner &n att hyra ut den, sager Claudia Wérmann, boendeekonom SBAB.

Skidorter driver utvecklingen
Fritidshus i kommuner som ligger pa etablerade skidorter driver utvecklingen i de fjallnara
lanen. Prisnivan stiger ju mer etablerad skidorten &r.
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- Priserna pa fritidshus i Dalarnas lan har stigit med 8 procent det senaste aret och i
Jamtland med 7. Skidorterna driver utvecklingen i dessa lan och det &r dar vi hittar de
hogsta medelpriserna, sdger Claudia Woérmann.

Malung Salen 2 116 900
Are 1945 000
Harjedalen Idre 1835900
Alvdalen 1 745 000

Statistik fran Booli

Den storsta anledningen till att inte aka pa skidsemester i Sverige ar helt enkelt att det inte
finns intresse for det eller att man planerar att resa nagon annanstans (68 procent). 16
procent sager att de inte har rad att aka. Ett fatal anger som skal att de inte har nagon att
aka med.
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Om undersdkningen

Undersokningen har genomforts under perioden 19 januari—27 januari 2016 via en webbenkéat av
CINT/SnabbaSvar.se pa uppdrag av SBAB. 1 025 personer i aldrarna 18-80 ar har svarat pa enkéten.
De som svarat utgor ett representativt urval ur befolkningen i avseende pa kon, alder och geografi.
Hela rapporten finns att ladda ner pa www.sbab.se/press.

For mer information, kontakta garna:
Claudia Woérmann, Boendeekonom SBAB, 0709 90 68 14, claudia.wormann@sbab.se
Karin Hellgren, Informationschef SBAB, 0706 68 38 24, karin.hellgren@sbab.se
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