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Fler villor prissanks - realisterna bor pa Gotland och i
Ostergdtland

SBAB har, med hjalp av siffror frdn Booli, kartlagt hur manga sméahus som prissanktes
under arets tre forsta kvartal i Sveriges samtliga lan. Andelen prissankta radhus och
villor i jamforelsen mellan forsta och tredje kvartalet har ¢kat i alla lan utom tva.
Gavleborgs och Stockholms lan gar mot strommen d& andelen prissankta hus dar har
minskat i tredje kvartalet jamfort med forsta. Lagst andel prissankningar pa hus sker i
Ostergoétland och pa Gotland.

Anledningen till att en bostad prissanks varierar. Det handlar ibland om att séljarens hdga
foérvantningar inte stdmmer éverens med vad kdparna &r villiga att betala. Ibland handlar det
om att ett hus visar sig vara i mer behov av renovering &n vad man forst trodde eller att
saljaren borjar fa brattom. Ett stort utbud med manga bostader att véalja mellan paverkar
ocksa.

- Nar marknaden férandras reagerar kdpare och séljare olika. K&pare anpassar sig
snabbt till en lagre prisniva medan séljare ar lite segare att félja med ned. Pa en
uppatgaende marknad &r det dock séljarna som snabbast anpassar sig. Det stora
utbudet paverkar. De dar riktiga parlorna, som sallan &r till salu och som manga vill
ha och kan betala for, star sig i konkurrensen. Daremot bostader som liknar varandra
och som kanske inte har det dar lilla extra konkurrerar med varandra vilket forstas
kan paverka prisbilden, sager Claudia Wérmann, boendeekonom SBAB.

Man kan se andelen prissankta villor som ett tecken pa att séljare och kopare har olika
uppfattning om prislage. De riktiga realisterna bor i Ostergétlands Ian och pa Gotland. |
Uppsala, Varmland och i Stockholms lan hittar vi séljare och kopare som star langst ifran
varandra i prisuppfattning.

- Kanske ar det lattare att prissatta och ha samsyn om bostadsmarknaden pa Gotland,
det ar ju trots allt ett ganska litet geografiskt omrade. Gotland har manga kopare fran
fastlandet som soker fritidshus. En del av forklaringen till att fa hus séanks i pris kan
ligga i att koparna utifran bidrar till att halla prisnivan uppe eftersom Gotland &r en av
Sveriges mest attraktiva platser for den som vill ha fritidshus, sager Claudia
Wormann, boendeekonom pa SBAB.

Andel prissénkta per lan i procent

LAN Q1 Q2 Q3
Stockholms lan 16.9 17.2 14.6
Uppsala 1&n 134 134 15.2
Varmlands lan 11 111 15.2
Vasternorrlands lan 9.9 9.2 12.7
Norrbottens lan 10.2 9.5 12.3
Jamtlands lan 9 9.4 11.4
Kalmar Ian 10.2 9.7 10.5
Vasterbottens lan 5.5 10.2 12.3
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Soddermanlands lan 9.8 9.1 10.8
Véstra Gotalands lan 8.1 9.1 10.5
Skane lan 8.1 8.7 10.4
Gavleborgs lan 10.6 7.3 9.4
Hallands lan 7.4 9.7 10.7
Blekinge lan 8.1 7.1 10.9
Vastmanlands l1an 6.1 9 11
Kronobergs lén 7 6.8 9.1
Orebro lan 6.7 7 8.6
Dalarnas lén 7.2 5.6 8.8
Jonkdpings 1&n 4.4 6.6 8.1
Ostergotlands lan 5.6 75 6.4
Gotlands lan 3.2 5.4 4.8
Kalla: Booli

Nagra tips pa vagen till dig som saljare och képare pa dagens marknad:

Som séljare

1. Bliinte for kdnslosam. Forsok se pa din bostad utifran lage och skick.

2. Jamfor din bostad med andra som sdlts i nartid och i omradet. Det finns manga olika
kallor till statistik. Tank pa att bakom medelpriset ligger en rad olika intervaller. Ar din
bostad mer renoverad och har ett battre lage &n de flesta andra bostaderna i
omradet, hoj forvantningarna. Ar det lite si och s& med skicket och laget &r samre &n
andra, sénk dina forvantningar.

3. Borjar du som séljare fa brattom och tilltradet till nasta bostad narmar sig, satt priset i
relation till vad det skulle kosta att sta med dubbla boendekostnader.

4. En del blir giriga pa dagens bostadsmarknad. Ar det verkligen en dalig affar om du
"bara” saljer med lite lagre vinst &n forvantat?

5. Satt ett lagsta pris du kan ténka dig att sélja for redan inledningsvis, i samband med
att bostaden kommer ut pa marknaden.

Som kdpare:

1. Harimliga forvantningar. Priserna har stagnerat men det ar inte reapriser.

2. Gor din research. Vad har salts i omradet i nartid och vad ligger medelpriset pa? Se
medelpriset som en indikation och inte ett facit. Satt medelpriset i relation till den
bostad du ar intresserad av utifran lage och skick.

3. Satt ett hogstapris utifran din ekonomiska situation och hall dig till det. Blir det

budgivning- forsok att inte drabbas av jag ska ha det till varje pris - djavulen.

For mer information, vanligen kontakta:
Claudia Wérmann, Boendeekonom SBAB, telefon: 0709-90 68 14, claudia.wormann@sbab.se
Karin Hellgren, Chef Extern kommunikation SBAB, telefon: 0706-68 38 24, karin.hellgren@sbab.se
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