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De som ager sitt boende vill inte flytta till hyresratt

Trots stora varden i bostader ar inte bostadsagarna intresserade av att realisera dessa
och flytta till hyresratt. Inte ens de aldsta vill ta ut vinsten och pa sa vis komplettera
sina inkomster efter pensioneringen. Och det &r inte bristen pa hyresratter som ar
huvudorsaken.

Detta visar undersokningen Bo & Lana 2015 som bygger pa en enkat som SBAB latit
CINT/Snabba Svar genomféra under forsta halvan av maj 2015. | enkaten har 2 097
personer i aldern 20-80 ar svarat. Bo & Lana 2015, som ar den fjarde arliga undersokningen,
publiceras idag.

Kan du tanka dig att salja din bostad och flytta till en hyresratt?

Ja, jag har planer pa att
gora det

Ja, men tyvarr ar det
omoijligt att fa ett
hyreskontrakt

B Nej, jag vill aga mitt
boende

Trots mojligheten att komma &t en ganska stor ekonomisk vinst ar fyra av fem bostadsagare
inte intresserade av att salja och byta till hyresratt. Bland den femtedel som anda ar
intresserade hindras dessutom varannan av att hyreskontrakt ar svéra att fa tag i. Aterstar
darmed var tionde bostadsagare som har planer att sélja sin bostad, ta ut vinsten, och flytta
till en hyresrétt.

- Sannolikt avstar en del flytt pa grund av reavinstbeskattningen och de kostnader som
ar forknippade med en flytt. | manga fall kan det sakert ocksa vara sa att den lépande
kostnaden for att bo i den gamla bostaden &r lagre an hyran i en hyresrétt, framfor allt
om belaningen &ar lag. Det &r dock svart att se att dessa faktorer inte skulle uppvagas
av den realiserade vinsten vid en bostadsforsaljning, framfér allt for den som bott ett
tag i sin bostad, séger Tor Borg Chefsekonom SBAB

Mest flexibla ar de yngsta

Andelen som kan tanka sig att sélja sin bostad och flytta till hyresratt ar klart storst i
aldersgruppen 20-29 ar. | den aldern kan en ungefar dubbelt sa stor andel av bostadséagarna
tanka sig ett byte till hyresratt. Attityden férandras sedan raskt efter 30-arsdagen och
benagenheten att flytta till hyresratt ar lag anda upp i 6vre medelaldern. Nar de nar
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aldersgruppen 55+ blir bostadsagarna ater nagot mer positivt installda till hyresratten.
Forandringen ar dock liten med tanke pa att aldre bostadsagare, med fa undantag, ofta sitter
pa stora féormodgenheter som ar bundna i bostaden samtidigt som deras inkomst ofta blir
betydligt Iagre vid pensioneringen. Realisering av bostadsférmégenheten skulle kunna
kompensera for inkomstbortfallet, samtidigt som ett 6kat utbud av bostader till salu pa
marknaden skulle bidra till att bestandet utnyttjades effektivare. En stor majoritet av de aldre
ar dock inte intresserade av att flytta till hyresratt, och det handlar alltsa bara till en liten del
om att det ar svart att fa tag i en hyresratt.

Kan du tanka dig att salja din bostad och flytta till en hyresratt?

Ja, jag har planer pa att géra det
Ja, men tyvarr ar det omaojligt att fa ett hyreskontrakt

m Nej, jag vill &ga mitt boende
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- Flyttskatter och brist pa hyresratter bromsar rérligheten pa bostadsmarknaden. Men
det verkar aven finnas nagot utdver det. Man vanjer sig vid att aga sin bostad och
byter ogarna till att hyra. Inte ens de aldsta som med en lIénsam bostadsforsaljning
skulle kunna kompensera lagre pensionsinkomster &r intresserade. En del i
atgarderna for att fa bostadsmarknaden att fungera battre bor darfor vara att gora det
enklare och naturligare att byta upplatelseform, sager Tor Borg.
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